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conjunta del desarrollo del Acuerdo y analizar los pro-
yectos en curso.

Estas reuniones se realizaran coincidiendo, en la me-
dida de lo posible, con las reuniones de los estados ma-
yores peninsulares previstas en el Tratado de Amistad
y Cooperacion entre Espafia y Portugal, o cuando uno
de los Participantes lo solicite.

4 — Los Participantes designaran, en un plazo no su-
perior a 60 dias a partir de la fecha de la firma de este
Acuerdo Marco, los representantes para la composicion
de la Comisién Mixta y estableceran sus normas basi-
cas de funcionamento.

Articulo 7.°

1 — El presente Acuerdo Marco entrard en vigor en
la fecha de la firma de ambos Participantes.

2 — El presente Acuerdo Marco tendra una duracion
de cinco afios, considerandose prorrogado por perio-
dos sucesivos de dos afios, salvo que uno de los Parti-
cipantes lo denuncie mediante comunicacion escrita al
otro, con una antelacion minima de 90 dias a la fecha
de terminacién de sua validez.

Hecho en Lisboa e Madrid en 8 abril de 1993, en
dos ejemplares, en lengua portuguesa y espafiola,
siendo ambos textos igualmente fehacientes.

Por el Ministerio de Defensa Nacional de la Re-
publica Portuguesa:

Antdnio Gongalves Ribeiro, director-general
de Politica de Defensa Nacional.

Por el Ministerio de Defensa del Reino de Espafia:

Santos Castro Ferndndez, secretario general
técnico.

MINISTERIO DO COMERCIO E TURISMO

Decreto-Lei n.° 370/93
de 29 de Outubro

O Decreto-Lei n.° 422/83, de 3 de Dezembro,
ocupou-se nio sé dos efeitos econdémicos danosos de-
correntes de acordos e praticas concertados entre em-
presas, de decisdes de associa¢des de empresas € de abu-
sos de posi¢do dominante, como ainda da proibi¢do de
certas praticas individuais restritivas da concorréncia.

A inclusdo das praticas individuais no diploma fun-
cionou como instrumento pedagdgico do comporta-
mento dos agentes econdmicos e simultaneamente con-
tribuiu para a transparéncia do mercado.

Ao proceder a revisio do Decreto-Lei n.® 422/83,
houve que ponderar entre a manutengdo deste conjunto
de praticas na lei nacional de defesa da concorréncia
ou — seguindo as tendéncias e solugdes de outros
paises — o seu deslocamento para sede legislativa mais
adequada a realidade.

Adoptando esta ultima solucéo, evita-se que o Con-
selho da Concorréncia se pronuncie sobre prdticas que
j4 no actual quadro legislativo ndo eram ponderadas
a4 luz dos critérios enunciados no artigo 15.° do
Decreto-Lei n.° 422/83 (balango econdmico) mas que
de per se constituem comportamentos menos transpa-
rentes embora sem efeitos graves a nivel de concor-
réncia.

Nio obstante, porque ndo raro certas praticas indi-
viduais sdo consequéncia de acordos restritivos da con-
corréncia, ou de abusos de poder econdmico, que, en-
quanto tal, devem ser apreciados em sede de legislagdo
de defesa da concorréncia, quer para efeitos de conde-
nacdo, quer de isengdo, houve o cuidado de distinguir
claramente o ambito de aplicagdo de ambas as disci-
plinas.

Retomam-se assim neste diploma as figuras das pra-
ticas individuais que constavam do Decreto-Lei
n.° 422/83, acrescentando-lhe a figura de «venda com
prejuizo» jé existente na legislacéo nacional na activi-
dade do comércio a retalho (Decreto-Lei n.° 253/86,
de 25 de Agosto), abrangendo agora as relagoes entre
agentes economicos. Evita-se, desta forma, a ocorrén-
cia de tratamento legal discriminatério mais suscepti-
vel de ocorrer dado que se esbateram as fronteiras an-
teriormente rigidamente definidas.

Assim;

Nos termos da alinea a) do n.° 1 do artigo 201.° da
Constitui¢do, o Governo decreta o seguinte:

Artigo 1.°

Aplicaciio de pregos ou de condigdes de venda discriminatérios

1 — E proibido ao mesmo agente econdmico prati-
car pregos ou condi¢des de venda discriminatorios re-
lativamente a prestacdes equivalentes, nomeadamente
quando tal pratica se traduza na aplicagao de diferen-
tes prazos de execugdo das encomendas ou de diferen-
tes modalidades de embalamento, entrega, transporte
e pagamento, ndo justificadas por diferencas correspon-
dentes no custo de fornecimento ou do servigo.

2 — Sdo prestagdes equivalentes aquelas que respei-
tem a bens ou servicos similares e que nao defiram de
maneira sensivel nas caracteristicas comerciais essen-
ciais, nomeadamente naquelas que tenham repercussao
nos correspondentes custos de produgdo ou de comer-
cializagao.

3 — Naio se consideram prestacdes equivalentes aque-
las entre cujas datas de conclusdo se tenha verificado
uma alteracdo duradoura dos pregos ou das condi¢oes
de venda praticados pelo vendedor.

4 — Nio sdo consideradas discriminatdrias as ofer-
tas de objectos desprovidos de valor comercial.

Artigo 2.°

Tabelas de precos e condicdes de venda

1 — Os produtores, fabricantes, importadores, dis-
tribuidores, embaladores e grossistas de bens e os pres-
tadores de servicos sdo obrigados a possuir tabelas de
precos com as correspondentes condig¢des de venda e
faculta-las, quando solicitados, a qualquer revendedor
ou utilizador.

2 — As condigdes de venda devem referenciar, no-
meadamente, os prazos de pagamento, as diferentes
modalidades de descontos praticados e respectivos es-
caldes.

3 — As condi¢bes em que um agente econémico ob-
tenha uma remuneracdo financeira ou de outra natu-
reza dos seus fornecedores, como contrapartida da pres-
tacdo de servigos especificos, devem ser reduzidas a
escrito.
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Artigo 3.°
Yenda com prejuizo

1 — E proibido oferecer para venda ou vender um
bem por um prego inferior ao seu prego de compra
efectivo, acrescido dos impostos aplicdveis a essa venda
e, se for caso disso, dos encargos relacionados com o
transporte.

* 2 — Entende-se por preco de compra efectivo o
preco constante da factura de compra apés a dedugio
dos descontos nela contidos.

3 — O disposto no n.° 1 ndo ¢ aplicdvel a:

a) Bens pereciveis, a partir do momento em que
se encontrem ameacados de deterioragdo ra-
pida;

b) Bens cujo valor comercial esteja afectado, quer
por ter decorrido a situa¢do que determinou a
sua necessidade, quer por redugdo das suas pos-
sibilidades de utilizagdo, quer por supervenién-
cia de importante inovagio técnica;

¢) Bens cujo reaprovisionamento se efectue a
preco inferior, sendo entdo o prego efectivo de
compra substituido pelo preco resultante da
nova factura de compra;

d) Bens cujo preco se encontre alinhado pelo prego
licitamente praticado para os mesmos bens por
um outro comerciante do mesmo ramo de ac-
tividades.

4 — Incumbe ao vendedor a prova documental do
preco de compra efectivo, bem como das justificagdes
previstas no numero anterior.

Artigo 4.°

Recusa de venda de bens ou de prestacdes de servigos

1 — E proibido recusar a venda de bens ou a pres-
tacdo de servigos, segundo os usos normais da respec-
tiva actividade ou de acordo com as disposi¢des legais
ou regulamentares aplicaveis, ainda que se trate de bens
ou de servicos ndo essenciais e que da recusa nio re-
sulte prejuizo para o regular abastecimento do mer-
cado.

2 — E equiparada a recusa de venda a subordina-
¢do da venda de um bem ou da prestacdo de um ser-
vico a aquisicdo de outro bem ou servigo.

3 — Sao consideradas causas justificativas de recusa:

a) A satisfacdo das exigéncias normais da explo-
racdo industrial ou comercial do vendedor, de-
signadamente a manuten¢io dos seus stocks de
segurancga ou das necessidades de consumo pro-
prio;

b) A satisfagdo de compromissos anteriormente as-
sumidos pelo vendedor;

¢) A despropor¢do manifesta da encomenda face
as quantidades normais de consumo do adqui-
rente ou aos volumes habituais das entregas do
vendedor;

d) A falta de capacidade do adquirente para, face
as caracteristicas do bem ou servico, assegurar
a sua revenda em condigdes técnicas satisfato-
rias ou manter um adequado servigo de pos-
-venda;

e) A fundada falta de confianga do vendedor
quanto a pontualidade do pagamento pelo ad-
quirente, tratando-se de vendas a crédito;

/) A existéncia de débitos vencidos e ndo liquida-
dos referentes a fornecimentos anteriores;

g) A ocorréncia de qualquer outra circunstancia
inerente as condigdes concretas da transac¢do
que, segundo os usos normais da respectiva ac-
tividade, tornaria a venda do bem ou a presta-
¢ao do servico anormalmente prejudicial para
o vendedor.

4 — Incumbe ao vendedor a prova das causas justi-
ficativas a que se refere o nimero anterior.

Artigo 5.°
Infracgdes

1 — As infracgdes ao disposto nos artigos 1.°, 2.°,
3.° € 4.° constituem contra-ordenagio punivel nos ter-
mos do artigo 68.° do Decreto-Lei n.° 28/84, de 20 de
Janeiro.

2 — A aplicagdo das respectivas coimas compete a
Comissdo a que se refere o n.° 2 do artigo 52.° do
Decreto-Lei n.° 28/84,

Artigo 6.°
Fiscalizacdo e instrugdo dos processos
A fiscalizagdo do disposto no presente diploma e a
instrugdo dos respectivos processos competem especial-

mente & Inspeccdo-Geral das Actividades Econémicas,
nos termos do artigo 73.° do Decreto-Lei n.° 28/84.

Artigo 7.°

Destino do montante das coimas

O produto das coimas por infracgdo ao disposto
neste diploma reverte em 60% para os cofres do Es-
tado e em 40% para a Inspec¢do-Geral das Activida-
des Econdmicas.

Artigo 8.°

Entrada em vigor

O presente diploma entra em vigor no dia 1 de Ja-
neiro de 1994.

Visto e aprovado em Conselho de Ministros de 29
de Julho de 1993. — Joaquim Fernando Nogueira —
Alexandre Carlos de Mello Vieira Costa Relvas.

Promulgado em 12 de Outubro de 1993.

Publique-se.
O Presidente da Repiiblica, MARIO SOARES.
Referendado em 14 de Outubro de 1993.

O Primeiro-Ministro, Anibal Anténio Cavaco Silva.

Decreto-Lei n.° 371/93
de 29 de Outubro

Apo6s nove anos de vigéncia, o Decreto-Lei
n.° 422/83, de 3 de Dezembro, embora tenha corres-



